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1. Nazwa kierunku filologia angielska
2. Wydział Wydział Humanistyczny
3. Cykl rozpoczęcia 2020/2021 (semestr zimowy)
4. Poziom kształcenia studia drugiego stopnia
5. Profil kształcenia ogólnoakademicki
6. Forma prowadzenia studiów stacjonarna

Moduł kształcenia: Dyplomacja i stosunki międzykulturowe moduł 2: Wprowadzenie do negocjacji
Kod modułu: W1-FA-AD-S2-DP-WN-4

1. Liczba punktów ECTS: 2

2. Zakładane efekty uczenia się modułu

kod opis efekty uczenia 
się kierunku

stopień 
realizacji 
(skala 1-5)

AD-S2-DP2-WN​
_K​_1

samodzielnie dostrzega problemy w zakresie komunikacji, stosuje odpowiednie rozwiązania oraz rozumie potrzebę dalszego 
rozwijania się w zakresie ogolono pojętej komunikacji

FA2​_K01 2

AD-S2-DP2-WN​
_U​_1

potrafi poprawnie stosować terminologię z zakresu komunikacji społecznej i negocjacji FA2​_U01
FA2​_U07

2
2

AD-S2-DP2-WN​
_U​_2

potrafi poprawnie interpretować zjawiska będące wynikiem kontaktów międzykulturowych i międzyjęzykowych, i ma świadomość 
wpływu różnorodnych czynników na kształtowanie się procesu komunikacji, w tym negocjacji

FA2​_U01
FA2​_U03
FA2​_U05
FA2​_U08

2
2
2
3

AD-S2-DP2-WN​
_W​_1

ma uporządkowaną wiedzę na temat najważniejszych historycznych i współczesnych trendów kulturowych i artystycznych oraz 
ich przedstawicieli w krajach angielskiego obszaru językowego

FA2​_W07
FA2​_W08

2
2

AD-S2-DP2-WN​
_W​_2

zna terminologię z zakresu komunikacji społecznej i negocjacji FA2​_W02 3

AD-S2-DP2-WN​
_W​_3

zna istotę oraz różnorodne formy procesu komunikacji i przyczyny powstawania i rozwiązywania konfliktów FA2​_W09 2

3. Opis modułu
Opis Główne cele kształcenia przedmiotu negocjacje obejmują: zapoznanie studentów z najważniejszymi pojęciami z zakresu komunikacji, konfliktu oraz 

negocjacji w języku angielskim; przedstawienie zasad, faz oraz metod prowadzenia negocjacji; wypracowanie podstawowych umiejętności prowadzenia 
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negocjacji w języku angielskim z zastosowaniem odpowiednich technik oraz metod negocjacyjnych. Kurs ma również na celu rozwinięcie oraz 
poszerzenie słownictwa w języku angielskim z zakresu negocjacji (zwroty, wyrażenia, terminologia specjalistyczna).

Wymagania wstępne znajomość języka angielskiego na poziomie minimum B2 oraz podstawowa wiedza z zakresu komunikacji i pragmatyki językowej

4. Sposoby weryfikacji efektów uczenia się modułu
kod nazwa (typ) opis efekty uczenia się modułu

AD-S2-DP2-
WN​_w​_1

zaliczenie Ocena aktywności studenta na zajęciach, ocena wykonanej pracy domowej (przygotowanie 
zadanej lektury i/lub projektów, prezentacji), ocena projektu / ćwiczeń praktycznych studentów 
na zajęciach;
Całościowe pisemne i/lub ustne sprawdzenie wiedzy i umiejętności nabytych w trakcie zajęć i 
w ramach pracy własnej – Ocena prezentacji i/lub projektu końcowego przygotowanego przez 
studentów (praca samodzielna lub w parach, lub grupach)

AD-S2-DP2-WN_K_1, AD-S2-
DP2-WN_U_1, AD-S2-DP2-
WN_U_2, AD-S2-DP2-
WN_W_1, AD-S2-DP2-
WN_W_2, AD-S2-DP2-
WN_W_3

5. Rodzaje prowadzonych zajęć

kod
rodzaj prowadzonych zajęć praca własna studenta

sposoby weryfikacji 
efektów uczenia sięnazwa opis (z uwzględnieniem metod 

dydaktycznych)
liczba 
godzin opis liczba 

godzin
AD-S2-DP2-
WN​_fs​_1

ćwiczenia Prezentacja z zastosowaniem różnorodnych 
narzędzi multimedialnych i/lub
dyskusja na temat zadanej lektury oraz 
poruszanej na zajęciach problematyki i/lub
ćwiczenia praktyczne (studenci pracują w 
parach i/lub grupach)

15 Praca z podręcznikiem, słownikiem, 
ćwiczeniami, literaturą uzupełniającą, 
źródłami internetowymi, przygotowanie 
projektów i/lub prezentacji. Przyswajanie i 
utrwalanie umiejętności nabytych podczas 
zajęć.

30 AD-S2-DP2-WN_w_1


