V University of Silesia in Katowice Attachment no. 2
Faculty of Philology

1. |Field of study International Polish Studies

2. |Academic year of entry 2014/2015 (winter term)

3. |Level of qualifications/degree [first-cycle studies

4. |Degree profile general academic

5. |Mode of study full-time

Module: Argumentacja, perswazja, negocjacje

Module code: 02-MSP10S-14-BAPN

1. Number of the ECTS credits: 4

2. Learning outcomes of the module
learning level of
code description outcomes of [competence
the programme | (scale 1-5)
BAPN 1 Student posiada podstawowg wiedze o specyfice nauk jezykoznawczych i miejscu jezykowych badan nad srodkami perswazji i K_wo1 2
manipulacji w systemie nauk humanistycznych i spotecznych.
BAPN_10 Student potrafi przygotowac prace pisemng uwzgledniajacg dotychczasowe dokonania w dziedzinie badania Srodkow perswazjii |K_U12 3
argumentacji oraz narzedzi istotnych w negocjacjach.
BAPN_11 Student ma $wiadomos$¢ cigglego ksztalcenia warsztatu w zakresie pragmatyki jezykowej i potrafi nakresli¢ kierunki swojego K_KO01 2
rozwoju.
BAPN_12 Student potrafi efektywnie zaplanowac realizacje wyznaczonego zadania argumentacyjnego. K_KO03
BAPN_ 13 Student ma przekonanie o wadze przestrzegania zasad etyki zawodowej w dyskursie biznesowym, szczegdlnie w przypadku K_KO05
tekstéw perswazyjnych.
BAPN_2 Student posiada podstawowg wiedze na temat zwigzkow studiow nad jezykiem i kulturg z innymi dziedzinami nauki, szczegolnie |K_WO03 3
Z psychologia i teorig komunikaciji.
BAPN_3 Student posiada wiedze o historii i wspotczesnosci sztuki i roli tekstéw perswazyjnych i argumentacyjnych w ich propagowaniuw | K_WO06 2
danym regionie i w Swiecie.
BAPN 4 Student posiada podstawowg wiedze na temat struktury, zréznicowania srodkoéw i narzedzi argumentowania i perswaziji. K_Wo07
BAPN_5 Student posiada wiedze zorientowang na wykorzystanie nabytej wiedzy o jezyku i kulturze w dziataniach zwigzanych z uzyciem |K_ W11
Ssrodkéw argumentaciji i perswazji w biznesie
BAPN_6 Student ma wiedze o tekstach kultury funkcjonujacych w obiegu biznesowym, w tym tekstéw jezyka w negocjacjach biznesowych.|K_W17
BAPN_7 Student posiada podstawowe umiejetnosci formutowania i analizy probleméw badawczych z doborem odpowiednich narzedzi K_U02
do badania tekstéw argumentacji, perswazji i negocjaciji.
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BAPN_8 Student potrafi wskazac konteksty, uwarunkowania i relacje, w jakich funkcjonuja analizowane i interpretowane zjawiska, ze K_U08 3
szczegblnym uwzglednieniem komunikacji biznesowe;j.
BAPN_9 Student potrafi zredagowac pisemny tekst argumentacyjny i wystapienie modyfikowane w trakcie negocjaciji. K _U11 4

3. Module description

Description

Student poznaje zasady i sposoby argumentowania, przekonywania i negocjowania. Zapoznaje sie z taktykami, strategiami, Srodkami jezykowymi tych
dziatan. Zostaje uwrazliwiony na zjawisko manipulacji. Uczy sie postugiwac sie wymienionymi zjawiskami, dowiaduje sie, jak na nie reagowac. Poznaje
sktadniki sytuacji negocjowania.

Prerequisites

brak

4. Assessment of the learning outcomes of the module

learning outcomes of the

code type description module
BAPN_w_1 Prezentacja Napisanie tekstu argumentacyjnego na okreslony temat lub przygotowanie i BAPN_1, BAPN_10,
zainscenizowanie negocjacji handlowych w grupie. BAPN_11, BAPN_12,
BAPN_13, BAPN_2,
BAPN_3, BAPN_4, BAPN_5,
BAPN_6, BAPN_7, BAPN_8,
BAPN_9
BAPN w_2 Egzamin testowy Pisemny egzamin testowy kontrolujgcy opanowanie materialu wyktadowego i wskazanych BAPN_1, BAPN_10,

lektur.

BAPN_11, BAPN_12,
BAPN_13, BAPN 2,
BAPN_3, BAPN_4, BAPN_5,
BAPN_6, BAPN_7, BAPN_8,
BAPN_9

5. Forms of teaching

form of teaching required hours of student's own work assessment of the
code .. ) . . number L. number | learning outcomes
type description (including teaching methods) of hours description of hours of the module
BAPN_fs_1 lecture Wyktad problemowy z elementami 15 Stuchanie ze zrozumieniem. Robienie 30 BAPN_w_2
interaktywnymi. notatek. Lektura wskazanych pozycji
bibliograficznych. Przygotowanie do
egzaminu.
BAPN fs 2 laboratory classes Metoda problemowa oraz analiza materiatu 30 Lektura zadanych prac. Stworzenie 50 BAPN w_1
jezykowego, dyskusja, metoda projektu (zbiorowe) korpusu tekstéw perswazyjnych.
Opracowanie scenariusza negocjacji (praca
zbiorowa) i odegranie ich.
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