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Wydziat Filologiczny

Nazwa kierunku

Cykl rozpoczecia

Poziom ksztatcenia

Profil ksztatcenia
Forma prowadzenia studiéw

filologia angielska
2018/2019 (semestr zimowy)
studia drugiego stopnia
ogolnoakademicki
niestacjonarna

alrwdIE

Modut ksztatcenia: Komunikacja miedzykulturowa: modut 2, Zarzgdzanie komunikacjg miedzykulturowag w biznesie 1

Kod modutu: 02-FA-JB-N2-KM-ZK1-2

1. Liczba punktéw ECTS: 3

2. Zaktadane efekty ksztatcenia modutu
efekty stopien
kod opis ksztatcenia realizaciji
kierunku (skala 1-5)

JB-N2-KM- Student posiada podstawowag wiedze na temat wptywu czynnikéw kulturowych na przebieg negocjaciji i spotkan biznesowych. FA2_KO1 3
ZK1-2 K1 FA2_K02 3
JB-N2-KM- Student rozumie podstawowe zasady etyki zawodowej oraz potrzebe budowania relacji partnerskich w biznesie. FA2_KO03 3
ZK1-2_K2 FA2_KO04 3
JB-N2-KM- Student ma swiadomos$¢ stanu swojej wiedzy na temat roznych kultur oraz koniecznosci ciggtego poszerzania oraz FA2_ K02 3
ZK1-2_K3 doskonalenia tej wiedzy w celu skutecznego komunikowania sie przedstawicielami r6znych kultur. FA2 K04 3

FA2_KO05 3
JB-N2-KM- Student potrafi przygotowac spotkanie (konferencje), prowadzi¢ spotkanie lub bra¢ czynny udziat jako uczestnik spotkania oraz FA2_U02 3
ZK1-2 U1 uzywac odpowiedniego jezyka charakterystycznego dla spotkan.
JB-N2-KM- Student potrafi samodzielnie przygotowac sie do negocjacji, stosowaé odpowiednie techniki w trakcie trwania negocjacji oraz FA2_U02 3
ZK1-2 U2 uzywac odpowiedniego jezyka charakterystycznego dla procesu negocjacji. FA2 UO3 3

FA2_U10 1
JB-N2-KM- Student potrafi wspotdziata¢ i pracowac w grupie, przyjmujac w niej rozne role w trakcie spotkan ( konferencji) oraz negocjaciji. FA2_U04 3
ZK1-2_U3 FA2_UO05 3
JB-N2-KM- Student posiada uporzadkowang wiedze na temat teorii negocjacji; poszczegdlnych etapéw negocjacji; technik i taktyk FA2_WO02 3
ZK1-2 W1 stosowanych w negocjacjach oraz jezyka negocjacji.
JB-N2-KM- Student posiada uporzadkowang wiedze na temat teorii negocjacji; poszczegoélnych etapdéw negocjacji; technik i taktyk FA2_ W04 3
ZK1-2 W2 stosowanych w negocjacjach oraz jezyka negocjaciji.
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ZK1-2_ W3

JB-N2-KM- Student posiada podstawowag wiedze na temat wptywu czynnikdw kulturowych na przebieg negocjacji i spotkan biznesowych.

FA2_WO05 3
FA2_WO07 3

3. Opis modutu

Opis

Zapoznanie z roznymi stylami negocjowania ze szczegolnym uwzglednieniem réznic miedzykulturowych w podejsciu do procesu negocjacji; poznanie

technik stosowanych w trakcie negocjacji oraz jezyka typowego dla negocjaciji.

Zapoznanie z roznymi rodzajami spotkan biznesowych z uwzglednieniem roéznic miedzykulturowych zwigzanych z r6znymi aspektami spotkan; poznanie

technik rozwigzywania probleméw mogacych pojawi¢ sie w czasie spotkan jak réwniez jezyka spotkan.

Wymagania wstepne

4. Sposoby weryfikacji efektéw ksztatcenia modutu

kod nazwa (typ) opis efekty ksztatcenia modutu
JB-N2-KM- sprawdzian pisemny Test pisemny z jezyka negocjacji i spotkan. JB-N2-KM-ZK1-2_K1, JB-N2-
ZK1-2 w1 KM-ZK1-2_K2, JB-N2-KM-

ZK1-2_K3, JB-N2-KM-
ZK1-2_U1, JB-N2-KM-
ZK1-2_U2, JB-N2-KM-
ZK1-2_U3, JB-N2-KM-
ZK1-2_W1, JB-N2-KM-
ZK1-2_W2, JB-N2-KM-
ZK1-2_ W3

5. Rodzaje prowadzonych zaje¢

rodzaj prowadzonych zajeé¢

praca wlasna studenta

sposoby weryfikaciji

ZK1-2_fns_1

praktyczne, podajgce, problemowe,
aktywizujgce.

kod hazwa opis (z uwzglednieniem metod Iiczb_a opis Iiczb_a efektéw ksztatcenia
dydaktycznych) godzin godzin
JB-N2-KM- ¢wiczenia Kierowana praca wtasna studenta; metody 18 Przygotowanie spotkania. Przyswajanie na 45 JB-N2-KM-ZK1-2_w_1

biezgco materiatu przedstawianego na

zajeciach praktycznych.
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