V Uniwersytet Slaski w Katowicach Zatacznik nr 2
Wyadziat Filologiczny

1. |Nazwa kierunku miedzynarodowe studia polskie
2. |Cykl rozpoczecia 2017/2018 (semestr zimowy)

3. |Poziom ksztatcenia studia drugiego stopnia

4. |Profil ksztatcenia ogolnoakademicki

5. |Forma prowadzenia studiow stacjonarna

Modut ksztatcenia: Kulturowe uwarunkowania negocjacji

Kod modutu: 02-MSPS2-13-DKUN

1. Liczba punktéw ECTS: 5

2. Zaktadane efekty ksztatcenia modutu
efekty stopien
kod opis ksztatcenia realizacji
kierunku (skala 1-5)
DKUN_1 Student ma wiedze o czynnikach kulturowych i ich wptywie na komunikacje i proces negocjaciji. K_W10 3
DKUN_2 Student potrafi rozpoznac¢ sytuacje konfliktowg i zastosowac podstawowe techniki negocjacyjne w celu jej rozwigzania. K W22 4
DKUN_3 Student zna praktyczne sposoby dostosowania prowadzonych negocjacji do odmiennej sytuacji kulturowe;. K_Wo04 4
DKUN_4 Student potrafi postugiwac sie podstawowymi pojeciami z zakresu negocjaciji. K_U11 4
DKUN_5 Student potrafi zajac krytyczne stanowisko wzgledem wybranych informacji zawartych w podrecznikach i poradnikach z zakresu |K_UO05 2
sztuki negocjaciji.
DKUN_6 Student potrafi zbudowaé zespét negocjacyjny i zastosowaé w praktyce poznane wczesniej w formie teoretycznej techniki K_K06 3
negocjacyjne.
DKUN_7 Student potrafi rozpoznac réznice kulturowe i przystosowaé proces negocjacyjny do otaczajgcych go uwarunkowan. K_KO09
DKUN_8 Student ma Swiadomos¢ zmian i rozwoju w materii przedmiotu zaréwno w zakresie teoretycznym jak i praktycznym, Sledzi te K_K09
zmiany i stara sie pogtebia¢ swojg wiedze w tym zakresie.
DKUN_9 Student ma Swiadomos¢ tego jak spoteczne zréznicowanie jezyka wpltywa na sposéb prowadzenia negocjacji. K_KO01 2
3. Opis modutu
Opis Zajecia majg na celu zapoznanie studenta z podstawowymi pojeciami dotyczacymi technik negocjacyjnych. Te techniki student poznaja w formie
teoretycznej ale takze uczy sie ich zastosowania w praktyce. Jednoczes$nie student potrafi potgczy¢ opisane techniki z uwarunkowaniami kulturowymi,
ktére powodujg zmiennos¢ i nietypowo$¢ procesu negocjacii.
Wymagania wstepne Zaliczenie modutéw: Sztuka argumentaciji i techniki perswazji, Modele interakcji personalnych.
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4. Sposoby weryfikacji efektéow ksztatcenia modutu

kolejnych czesci zaje¢

praktyce z ro6znorodnymi technikami negocjacyjnymi.

kod nazwa (typ) opis efekty ksztatcenia modutu
DKUN w_1 Egzamin praktyczny Studenci na zakohczenie zaje¢ przeprowadzajg negocjacje na zadany przez prowadzacego DKUN_1, DKUN_2, DKUN_3,
temat. Prowadzacy okresla krag kulturowy oraz efekt negocjacji dla obu grup. Ocena DKUN_4, DKUN_6, DKUN_7,

uzalezniona jest od mozliwie najowocniej przeprowadzonych negocjaciji. DKUN_9
DKUN_w_2 Ocena aktywnosci podczas Student powinien bra¢ aktywny udziat w poszczegdélnych czesciach zajeé€, aby zapoznac¢ sie w |[DKUN_1, DKUN_2, DKUN_3,

DKUN_4, DKUN_5, DKUN_6,
DKUN_7, DKUN_8, DKUN_9

5. Rodzaje prowadzonych zaje¢

rodzaj prowadzonych zajeé

praca wlasna studenta

sposoby weryfikacji

kod opis (z uwzglednieniem metod liczba . liczba 5 ;
efektow ksztatcenia
hazwa dydaktycznych) godzin opis godzin
DKUN fs 1 wyktad wprowadzenie teoretycznych podstaw 15 czytanie lektur zalecanych przez 30 DKUN_w_1
prowadzacego i krytyczne ich opracowanie
DKUN_fs_2 konwersatorium ¢wiczenia praktyczne 30 merytoryczne przygotowywanie sie do 50 DKUN_w_2
negocjacji na zadany temat
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