V Uniwersytet Slaski w Katowicach Zatacznik nr 2
Wydziat Matematyki, Fizyki i Chemii

1. |Nazwa kierunku ekonofizyka

2. |Cykl rozpoczecia 2014/2015 (semestr zimowy)
3. |Poziom ksztatcenia studia drugiego stopnia

4. |Profil ksztatcenia ogolnoakademicki

5. |Forma prowadzenia studiow stacjonarna

Modut ksztatcenia: Teoria gier w negocjacjach i podejmowaniu decyzji

Kod modutu: 0305-2EF-12-04

1. Liczba punktéw ECTS: 6

2. Zaktadane efekty ksztatcenia modutu

efekty stopien

kod opis ksztatcenia realizaciji

kierunku (skala 1-5)
2EF 04 1 Rozumie znaczenie teorii gier do negocjacji i podejmowania decyzji KEF_W01 4
2EF_04_2 Zna podstawowe zasady negocjacje, strategie i taktyki negocjacyjne oraz rozumie znaczenie ich opisu przez teorie gier KEF_WO06 5
2EF_04_3 Zna podstawowe zasady podejmowania decyzji KEF_WO06 5
2EF 04 4 Potrafi rozpoznawac strategie przeciwnika i im przeciwdziataé KEF_UQO3 4
2EF_04 5 Potrafi podejmowac decyzje w oparciu o myslenie strategiczne KEF_U05 3
2EF_04_6 Potrafi negocjowaé w oparciu o uniwersalne zasady KEF_UO06 5
2EF_04 7 Potrafi rozwigza¢ podstawowe problemy optymalizacyjne dwu- oraz wieloosobowe KEF_U03 3

3. Opis modutu

Opis Na wyktadzie student zapoznaje sie z nastepujgcymi zagadnieniami:

1. Przyktady zastosowania teorii gier w negocjacjach:

* 0sigganie rozwigzania wygrany-wygrany na przyktadzie negocjacji kooperacyjnych;

« strategia szachowa w negocjacjach oparta o diagram uzytecznosci gry i praktyczne sposoby oceny wagi zmiennych negocjacyjnych;
« ustalanie kompromisu decyzyjnego tak, aby réwnowaga Nasha byta w obszarze rozwigzan Paretooptymalnych;

» wykorzystanie schematu arbitrazu Nasha w negocjacjach;

« dylemat Wieznia turnieje Axelroda;

« rbwnowaga Nasha a zmowa cenowa na konkurencyjnym rynku;

* gry z podwojng rownowaga i jak zabezpieczyc¢ sie przed grozbami;

« punkty ogniskowe Shellinga a mys$lenie negocjatora.
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2. Teoria gier a podejmowanie decyzji:

« problem zaufania: paradoks Newcomba;

* putapki podejmowania decyzji zespotowych;

« btedy percepcyjne: zakotwiczenie, status quo, wybidrcza percepcja;

« btedy oceny probabilistycznej: prawdopodobienstwo warunkowe, problemy typu Monty Halla;
 podejmowanie decyzji strategicznych firmy w warunkach konkurencji;

« Harwardzki model negocjacji, negocjacje oparte o zasady

3. Strategie i taktyki negocjacyjne:

« strategia szachowa,

« obrona przed nieuczciwymi taktykami.

4. Negocjacje wieloosobowe i budowanie koalicji:

« wieloosobowy dylemat wiezniéw, mechanizm dziatania oszustow spotecznych oraz jak sie przed nimi broni¢;
« przykitad Raiffy - jak podzieli¢ przyszte zyski trzech fabryk, ktére zamierzajg przystapi¢ do fuzji;

* jadro negocjacji wieloosobowych i dlaczego podzialy proporcjonalne nie zawsze sg akceptowalne;
 negocjacje w warunkach gry superaddytywnej, propozycje ,nie do odrzucenia”;

* rozwigzania problemu negocjacji wieloosobowych wedtug Shapleya, Raiffy i innych.

Na zajeciach konwersatoryjnych student:

« Stosuje formalizm matematyczny teorii gier do zagadnien praktycznych

* uczestniczy w wyprowadzeniu i przedyskutowaniu niektorych gier i przyktadéw z wyktadow;
* uczy sie przedstawia¢ zagadnienia dotyczace negocjaciji i teorii gier w sposob zrozumialy;
 Uczestniczy w scenkach - symulacjach realnych sytuacji negocjacyjnych.

W ramach pracy wtasnej student:

 w oparciu o notatki z wykladéw oraz literature uzupetniajgca dgzy do utrwalenia pozyskanej wiedzy;
« doskonali umiejetnosci matematyczne niezbedne do rozwigzywania zadan z teorii gier;

« podejmuje proby rozwiazania zadan zaproponowanych przez prowadzacego konwersatorium;
Egzamin obowigzkowy

Wymagania wstepne

Wiedza z podstaw teorii gier wedtug modutu 0305-1EF-12-10

4. Sposoby weryfikacji efektéw ksztatcenia modutu

kod nazwa (typ) opis efekty ksztatcenia modutu
2EF 04 w_1 [kolokwium dwa razy w semestrze; termin kolokwium podany do wiadomosci studentéw dwa tygodnie 2EF 04 2,2EF 04 3,
wczesniej; zadania podobnego typu do zadan rozwigzywanych na konwersatorium; skala 2EF_04_4, 2EF 04 5,
ocen 2-5; 2EF 04 6, 2EF 04 7
2EF_04_w_2 |aktywno$¢ na zajeciach rozwigzywanie zadania - odpowiedz ustna; udziat w dyskusji; skala ocen 2-5; ocena koncowa (2EF_04_1, 2EF_04_2,
réwna Sredniej ocen czgstkowych 2EF_04 3, 2EF 04 4,
2EF_04_5, 2EF_04_6,
2EF_04_7

2EF_04_w_3 [egzamin pisemny (lub egzamin warunkiem przystapienia do egzaminu jest zaliczenie konwersatorium; zakres materiatu — 2EF_04_1, 2EF_04_2,
ustny) wszystkie zagadnienia omawiane na wykfadach; skala ocen 2-5; 2EF_04 3, 2EF 04 4,
2EF_04_5, 2EF 04 6,
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2EF 04 7

5. Rodzaje prowadzonych zajeé¢

rodzaj prowadzonych zaje¢

praca wiasna studenta

analiza, wybor metody, przeprowadzenie
obliczen i dyskusja wynikéw; wyprowadzenie
niektorych wzoréw i omowienie wybranych
przyktadéw zasygnalizowanych na
wyktadach, dyskusja; mozliwos¢

wykorzystania komputeréw

- —— - - sposoby weryfikaciji
kod nazwa opis (z uwzglednieniem metod I|czb_a opis Ilczb_a efektow ksztatcenia
dydaktycznych) godzin godzin
2EF_04 _fs_ 1 |wykiad wyktad wybranych zagadnienh z 30 praca z podrecznikiem, lektura uzupetniajgca 70 2EF_04_w_3
wykorzystaniem pomocy audiowizualnych.
2EF 04 fs_2 |konwersatorium rozwigzywanie zadan rachunkowych na 30 przyswojenie wiedzy z wyktadéw; praca z 70 2EF_04 w1,
tablicy: podrecznikiem i zbiorami zadan; 2EF_04 w 2
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