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1. |Field of study Cultural Studies
2. |Faculty Faculty of Humanities
3. |Academic year of entry 2021/2022 (winter term), 2022/2023 (winter term)
4. |Level of qualifications/degree |second-cycle studies
5. |Degree profile general academic
6. [Mode of study part-time
Module: Language and Visual Strategies in Communication

1. Number of the ECTS credits: 6

Module code: 02-KO2N-12-23K

2. Learning outcomes of the module

learning level of
code description outcomes of [competence
the programme | (scale 1-5)
23K_K04 nabywa niezbedne kompetencje jezykowe, pragmatyczne i dyskursywne; wykorzystuje nabyte umiejetnosci i sprawnosci w 02-KO2SN-12 5
zyciowych sytuacjach (autoprezentacja w rozmowie o prace, hegocjacje, wystgpienia publiczne); odréznia informacje od _Ko1
perswazji i manipulacji, odréznia fakty od opinii, ocenia zastosowane strategie
23K_U04 w interpretacjach wystgpien publicznych integruje wiedze i umiejetnosci z r6znych dyscyplin i aplikuje je do nowej retoryki; w 02-KO2SN-12 5
wystapieniach bada zachowania niewerbalne _uo4
23K_U05 posiada umiejetnosci badawcze i sprawnie analizuje i interpretuje wystapienia publiczne i negocjacje, w tym zastosowanie 02-KO2SN-12 5
perswazji i manipulacji; potrafi analizowaé zastosowanie manipulacji, broni¢ sie przed nig i stosowac wtasciwe strategie _U05
komunikacyjne
23K_U06 posiada umiejetnos¢ krytycznej analizy i merytorycznego argumentowania w dyskusiji 02-KO2SN-12 5
_Uo06
23K _U10 samodzielnie przygotowuje autoprezentacije, wystapienie publiczne, negocjacije i wystapienie rzecznika prasowego oraz 02-KO2SN-12 5
przedstawia je na zajeciach _uo9
23K_U11 w interpretacji negocjacji przywotuje kontekst spoteczny i kulturowy 02-KO2SN-12 5
_u1o
23K _U12 dostrzega i analizuje konteksty niezbedne do skutecznego porozumiewania sie 02-KO2SN-12 5
_u11
23K_W03 ma uporzadkowang, pogtebiong wiedze z zakresu retoryki starozytnej i nowej retoryki, szczegdlnie : z teorii i metodologii nowej |02-KO2SN-12 5
retoryki i dyscyplin pokrewnych _W03
23K_Wo04 zna zasady wystgpien publicznych i negocjaciji 5
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02-KO2SN-12
_Wwo4

23K_W05 posiada wiedze w zakresie specyfiki kulturowe negocjacji z innymi narodowosciami 02-KO2SN-12
_Wo05

23K_W06 zna wspoiczesnag literature naukowg dotyczaca pojec: strategia, argumentacja, perswazja, manipulacja; krytycznie czyta teksty 02-KO2SN-12
naukowe W06

23K_W07 zna i rozumie zasady analizowania wystapienia publicznego i negocjacji ze szczegélnym uwzglednieniem technik oddziatywania |02-KO2SN-12
perswazyjnego i strategicznego _Wo7

3. Module description

Description

Modut zapoznaje studenta z podstawowymi wiadomosciami z zakresu retoryki i nowej retoryki. Student analizuje rézne typy argumentacji, poznaje
srodki perswazji i sposoby ich zastosowania w reklamie, polityce propagandzie a takze komunikacji interpersonalnej. Zapoznaje sie z przekonywaniem
bezposrednim i posrednim. Rozpoznaje manipulacje jezykowa i pozajezykowa. Uczy sie postugiwania strategiami w r6znych typach komunikaciji.

Odréznia perswazje od manipulacji. Potrafi zastosowac dziatania majgce na celu kierowanie postawami i/lub zachowaniami ludzkimi. Poznaje
podstawowe zasady negocjacji. Uczy sie negocjowania w sytuacjach trudnych.

Prerequisites

Brak.

4. Assessment of the learning outcomes of the module

code type description module
02-KO1SN-12- [egzamin ustny weryfikacja wiedzy i umiejetnosci w oparciu o tre$¢ zajec i wskazang w sylabusie literature, 23K _U04, 23K_UO05,
w_e weryfikacja dziatan praktycznych 23K _U10, 23K_W03,
23K_W04, 23K_WO05,
23K_W06, 23K_W07
02-KO1SN-12- |gra dydaktyczna sprawdzenie wiedzy i umiejetnosci praktycznych oraz ocena postaw i kompetenciji 23K_K04, 23K_U04,
w_g 23K_U06, 23K_U10,
23K_U11, 23K _U12
02-KO1SN-12- |prezentacja ustna lub pisemna sprawdzenie wiedzy, umiejetnosci i kompetencji 23K _UO05, 23K_U10,
w_p 23K_U11, 23K_WO08,

learning outcomes of the

23K_WO07

5. Forms of teaching

form of teaching

required hours of student's own work

assessment of the

tradycyjnej i nowej retoryce;

prezentacja wystgpienia publicznego,
autoprezentacja, negocjowanie; dyskusja
oceniajgca nad wystagpieniami ; gry

i interpretacja przyktadow
egzemplifikujgcych zastosowanie nowej
retoryki; przygotowanie prezentacji;
przygotowanie wystgpienia publicznego,

code L . ) ) number Lo number | learning outcomes
type description (including teaching methods) of hours description of hours of the module
02-KO2N-f_|  |laboratory classes przedstawienie srodkéw oddziatywania w 20 studiowanie literatury przedmiotu; zbieranie 120 |02-KO1SN-12-w_g,

02-KO1SN-12-w_p

213
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dydaktyczne i obserwacja sytuaciji
negocjacyjnych

autoprezentacji, negocjacji na zadany temat,
wystapienia rzecznika prasowego.

02-KO2N-f_w

lecture

wyktad wprowadzajgcy w problematyke
retoryki i nowej retoryki

10

studiowanie literatury naukowej, obserwacja i
analiza przyktadow wystgpien publicznych i
zachowan w reklamie, polityce i mediach

40

02-KO1SN-12-w_e

3/3




